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TRASFORMARE UNA 
SFIDA IN IMPRESA

LA QUALITÀ COME VALORE, L'INNOVAZIONE COME VISIONE. DA OLTRE 
SETTANTACINQUE ANNI ABITARE VIALE DEL FANTE ACCOMPAGNA I CLIENTI 

NELLA PROGETTAZIONE DEGLI SPAZI, CON UN APPROCCIO CHE METTE AL CENTRO 
PERSONE, COMPETENZA E ATTENZIONE AI DETTAGLI

Promo

C 'è chi dice che il modo migliore per risponde-
re a chi non crede in te sia riuscire. Daniela Di 
Prima, imprenditrice palermitana alla guida di 
Abitare Viale del Fante e degli showroom Stosa 

Cucine di via Roma e via Marchese di Villabianca, ha trasfor-
mato questo principio nella propria storia.
La storia di Abitare affonda le sue radici più di settantacin-
que anni fa, quando la famiglia Di Prima muove i primi passi 
nel settore dell'arredamento. Dopo le prime attività, il pun-
to di svolta arriva con l'apertura dello showroom di viale del 
Fante, nato inizialmente come centro specializzato nelle cu-
cine. Entrata nel mondo del lavoro da giovanissima, Daniela 
cresce in un contesto in cui il suo essere donna rappresenta 
un limite, un motivo di diffidenza nei confronti delle sue 
capacità. Il padre immagina per lei un futuro diverso, in cui 
il lavoro passa in secondo piano. Ma è proprio quel contesto 

a darle la spinta per dimostrare il contrario. Così sceglie di 
sovvertire gli schemi, dimostrando che nella sua indole c'è 
l'imprenditoria e che il suo essere donna non è altro che un 
valore aggiunto. Prende in mano le redini del punto ven-
dita di viale del Fante, dove è nato tutto, e lo porta sempre 
più avanti, investendo nell'innovazione senza mai perdere 
di vista i valori che guidano l'azienda da sempre: qualità e 
dedizione. Grazie a una sua intuizione, lo showroom passa 
da duecento a circa mille metri quadrati e diventa un punto 
di riferimento per chi desidera arredare l'intera casa.
A ventitré anni diventa madre di Giovanni, che crescerà al 
suo fianco e, nonostante le difficoltà nel conciliare la ma-
ternità con una carriera imprenditoriale in continua ascesa, 
Daniela sceglie di non fermarsi e, anzi, di dare sempre di 
più. Sarà lui, in seguito, a scegliere di entrare nell'azienda di 
famiglia, affiancandola nella gestione. Una scelta libera, di-

versa da quella vissuta da Daniela, cresciuta tra aspettative e 
imposizioni. Oggi madre e figlio guidano insieme l'azienda, 
dividendosi responsabilità e competenze: Daniela segue la 
parte amministrativa e strategica, mentre Giovanni coordi-
na la gestione operativa dei punti vendita.
Grazie a una dedizione che non l'ha mai abbandonata, 
Daniela ha realizzato molte delle sue ambizioni, ma il suo 
sguardo è già rivolto al futuro. «Imparerò ancora. Sono una 
persona che fa molta autoanalisi, cerco sempre di migliorar-
mi. Per questo ho sempre un nuovo obiettivo». Alla base 
del progetto imprenditoriale c'è un'idea ben precisa: non 
voler essere un punto di riferimento per chiunque, investire 
sulla qualità piuttosto che puntare alla vendita di massa. Per 
questo, l’offerta comprende alcuni dei migliori brand del 
settore, come Stosa Cucine, San Giacomo, Cattelan Italia, 
Bontempi, Nidi, Alta Corte, Samoa, Calligaris, Max Diva-
ni e Rinaldi Group. 
Ma c'è un altro motivo che spinge i clienti ad affidarsi ad 
Abitare Viale del Fante e a tornarvi, anche arrivando da ol-
tre i confini regionali, dalla Sardegna e da città come Mila-
no e Parigi. «I marchi sono importanti, ma è Abitare che fa 
tornare il cliente», spiega Daniela. È il modo in cui vengo-
no accolti, ascoltati e seguiti in ogni fase del percorso: dal-
la progettazione, grazie a un team composto da architetti, 
ingegneri e interior designer, fino al coordinamento delle 
opere e al montaggio finale. 
Nonostante la stabilità raggiunta e la gratitudine per il per-
corso compiuto, Daniela non dimentica le difficoltà affron-
tate per arrivare fin qui. «Ho dovuto lottare per dimostrare 
chi fossi e per raggiungere i miei obiettivi. Non è stato faci-
le, ma oggi sorrido e sono grata per tutto ciò che ho costrui-
to. Oltre al lavoro, vedere il figlio che ho cresciuto diventare 
un uomo è la soddisfazione più grande. E oggi sono anche 
nonna, quindi mi sento doppiamente grata».
Il percorso di crescita, intanto, prosegue. Accanto allo 
showroom Abitare di viale del Fante e allo Stosa Store di 
via Roma, anche il punto vendita Stosa di via Marchese 
di Villabianca si presenta oggi completamente rinnovato. 
Lo showroom, il più grande Stosa Store della Sicilia, sarà 
protagonista alla fine di settembre di un evento dedicato 
ad architetti, professionisti e clienti, con la partecipazione 
dell'architetto e content creator Salvatore Izzo. Un'occasio-
ne per raccontare una storia imprenditoriale che, dopo oltre 
settantacinque anni, continua a evolversi senza perdere la 
propria identità: quella di un'azienda che ha scelto di cresce-
re puntando sulla qualità, sul servizio e sul rapporto umano.
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